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▶ 5月4日，淮北
市庙会精心打造
美食、文创、民俗
演艺等夜间消费
场景，吸引大量市
民游客流连忘返。

本报通讯员
张伟 摄

▲ 5月5日晚，合肥市
包河区文一津门水街
夜市，小朋友在选购文
创品、玩具等商品。
本报通讯员 方好 摄

▶ 5 月 5 日晚，
淮南市山南新区上
演炫酷无人机灯光秀，璀璨
光影点亮夜空，吸引大批市民游客驻足
观赏。 本报通讯员 代宜喜 卓娅 摄
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■ 本报记者 李丹青 本报通讯员 程晔

在黄山市屯溪区黄山灵犀新材料科技有限公司
的车间里，没有粉尘飞扬，没有匠人俯身劳作。几台
设备正安静地旋转、提按、点划，在材料表面留下高
低错落、间隙均匀的纹理——这是徽州犀皮漆制作
中最考验手感的一步：“打捻”。

站在一旁的，是非遗徽州漆器髹饰技艺市级代
表性传承人汪宝清。他笑着对记者说：“我收了几个
不用吃饭不用睡觉的徒弟，它叫‘AI’机械臂。”

这一幕，像极了科幻电影与古典水墨的意外同框。
有人问：“打捻”这事现在AI也会了，非遗还香吗？

破圈之问：
让漆器“活”下去第一步是“技术破壁”

徽州漆器髹饰技艺是涵盖广泛制作门类的总称，
2008年被列入国家级非物质文化遗产名录。而始于
唐代的徽州犀皮漆，则是这个大项下最具代表性、最
有特色的一种装饰工艺，纹理如云似水，千纹万华。

然而，传统大漆工艺周期漫长，一件作品动辄耗
时十个月以上，且受限于漆胎，产品多为笨重的摆件。

“时代日新月异，传统手作已经不能满足要求
了。要让漆器‘活’下去，必须先‘破圈’。”汪宝清说，
破圈的第一步，是“技术破壁”。经过近十年攻关，公
司成功研发出一种“无胎无骨”的环保复合材料，并
借助AI智能设备实现规模化生产。

“传统工艺需四十人完成的生产任务，如今智能生
产线只需四人。”汪宝清把自己的手工打捻变成轨迹图
输入电脑，AI机械臂便会按照轨迹恒定工作。“以前是
十年磨一器，现在是四条生产线，月产上千件。”

这套AI智能设备总投资超过500万元，加上研
发投入累计近千万元。用汪宝清的话说，这是一次

“不计成本的冒险”。公司还专门组建了由材料学、机
械自动化、工业设计等多学科人才构成的研发团队。

“五一”假期，位于屯溪老街的“灵犀非遗馆”迎
来送往，日均销售额达2万元。负责人江军介绍，这

个非遗馆旨在向游客普及徽州漆器工艺，让非遗产
品从展柜走到百姓日常。

记者看到，从项链到胸针，从耳环到戒指，漆器
文创产品琳琅满目。一枚以黄山迎客松为灵感的胸
针吸引了上海游客程女士的目光。漆面随光线角度
由翠绿渐变至金黄，轻巧精致，价格不到600元。

“这份礼物送给友人，既有徽州非遗底蕴，又不
失现代时尚感。”程女士道出的，正是江军所说的“中
间道路”——打破非遗产品“要么高价收藏品，要么
低价旅游品”的二元困境。

有了科技赋能，徽州漆器产品从博物馆展柜走入
百姓日常，定价亲民，应用场景却大幅拓展：饰品、箱
包、汽车内饰……甚至跨界与服装、化妆品品牌合作。

“我们的初心很简单，要做前人没做过的。我们
去广州、杭州做市场测试，反响非常好。”江军说，
2025年公司销售额和接待人数均创下新高。

文化之活：
从单打独斗到产学研协同

如果说技术和市场是两条腿，那么文化身份的
重新构建，才是让非遗真正“活过来”的灵魂。

5月4日，在公司占地4000平方米的艺术馆里，元
代以来的百余件漆器珍品静静陈列。而隔壁的研学
区，却是另一番景象：学生们手持砂纸，反复打磨手中
的漆器，像拆“艺术盲盒”一样，看着纹路一点点绽放。

“在我看来，研学课程是非遗在当代扩大影响力
和覆盖面的最佳渠道，我们面向青年人普及非遗，也
乐见他们重新爱上非遗。”汪宝清说。

“我在这里亲手体验，比课本上学到的更深刻。”
学生胡樊说。

现场，非遗代表性传承人一边讲解漆器历史，一
边示范古法抛光。这种“活态体验”，让这个非遗空
间化身教育课堂、文化打卡地和情感连接场。

“可以说，从‘文化遗产’到‘文化资产’，再到‘活
态体验’，徽州漆器在我们手中完成了一次价值跃
升。我们更致力于推动黄山旅游资源与非遗技艺深
度融合。”江军表示，非遗破圈，从来不是一家企业、
一位传承人的孤军奋战。

今年4月，上海交通大学材料科学与工程学院
与黄山灵犀新材料科技有限公司签订技术开发合作
协议，实现校企携手。

“黄山灵犀新材料科技有限公司是全国首家将

国家级非遗工艺——犀皮漆髹饰技艺成功运用到材
料生产当中的企业，产品无论在柔韧性、耐高温和重
力承受方面均达到了工业化加工的要求，具有非常
庞大的市场前景和极其可观的经济效益。”上海交大
材料科学与工程学院科技发展中心副主任余震介
绍，高校的科研优势与企业的产业化能力，正在为

“非遗新生”实现双向赋能。
屯溪区文旅体局也在持续推动非遗的创造性转

化与创新性发展。数据显示，2025年屯溪区规上文
化企业达34家，实现营业收入38.8亿元，同比增长
89.5%；今年一季度，营收同比增长43.4%。

思辨之答：
加法还是减法？塑形不伤魂

“非遗破圈需要构建完整的创新生态。”徽州漆
器髹饰技艺省级代表性传承人奚建辉坦言，从政策
供给、企业创新，到设计师再造、消费者认同，每一个
环节都是“破圈矩阵”的一部分。

事实上，徽州漆器与AI机械臂的相遇，并非孤
例。从敦煌壁画的数字复原到景德镇瓷器的智能
烧制，从苏绣纹样的算法生成到古琴音色的声学建
模——“非遗+AI”正成为一股不可忽视的潮流。然
而，当千年技艺拥抱前沿科技，我们需要冷静地问一
句：AI究竟是传承的“放大器”，还是文化“原真性”
的稀释剂？

最核心的争议在于去手工艺之“魂”。AI机械臂
每一次提按完全相同，它不会疲倦，却也永远不会有

“神来之笔”。若年轻学徒只学会了操作机器，却从未
亲手髹漆、磨捻、推光，那他传承的究竟是漆器工艺，还
是工业生产流程？长此以往，文化内核反而被架空。

那么，边界在哪里？
汪宝清说了一句意味深长的话：“AI徒弟不会

累，但永远成不了大师。不过，它可以帮我把基础的
活儿干好，让我有更多时间去想——下一件作品，能
不能再往前走一步。”

业内人士表示，AI时代，非遗的关键词是“守
正”，是“透明”，也是“共生”——更理想的图景是：
AI负责规模化生产“非遗日用线”，手工则专注“非
遗收藏线”，两条腿走路，互不侵蚀，反而互相滋养。

这或许就是答案：AI为非遗“塑形”，人为非遗“铸
魂”。非遗新生的关键，不在于机器像不像人，而在于
人能不能用好机器，守住那份不可替代的“匠心”。

当千年徽州犀皮漆遇见算法“标准”——

AI 时 代 ，非 遗 如 何 守 住 匠 心

一头 140 公斤的育肥
猪，去年行情好的时候能卖
到2400元左右，今年跌到每
公斤11元的价格后，只能卖
到1540元！

今年以来，生猪价格进
入快速下跌通道。好在，4
月15日前后，猪价又出现了
回暖态势。但和去年同期相
比，差距依然不小。

中共中央政治局4月28
日召开会议分析研究当前经
济形势和经济工作时强调，
抓好农业生产，稳定生猪等
农产品价格。

本轮“猪周期”的表现确
实与以往不太相同。那么，以
往“猪周期”转换中的“大涨必
大跌，大跌必大涨”现象还会
出现吗？养殖场户如何面对
猪价下跌？连日来，记者对省
内一些猪企进行了走访。

“十几年没出现
这么低的价格了！”

李魁是合肥兴华牧业有
限公司综合部负责人。每天
上午，他都会雷打不动地拿
起手机，点击微信小程序，进
入总部的生猪拍卖平台，等
待当日生猪拍卖的结果。平
台上，各大屠宰企业、食品企
业的采购员正结合生猪数
量、品质、均重、品种等要素，
进行着一场无声的博弈。

拍卖以暗标方式进行。
“这些价格外人看不到，你只
有交了保证金才能进入系
统。”他对记者说。对于拍卖
剩下的猪，公司销售部门则会
以协商议价的方式销售出去。

虽说销售由总公司的销
售部门负责，有时自己所在
的子公司也无猪可售，但对
每天生猪的拍卖价，李魁烂
熟于心。

今年一季度，兴华牧业
出栏生猪1.95万头，但季初
和季末，价格却天壤之别。

“一月份，猪价在六块三
四一斤，三月份却进入了四
块多的区间。”这样的价格变
动，让李魁和他的同事们“春
寒料峭”——保守计算，公司
每卖一头生猪，要亏 300
元。“十几年没出现这么低的
价格了！”李魁感叹道。

兴华牧业养猪业务板块
负责人刘朋认为，猪价下降
的主要原因还在于产能过剩，“母猪存栏
量偏高，生产效率也提高了。”此外，当前
人们“餐桌上的菜单”正在发生改变，猪
肉的消费比例呈降低趋势。

好在，价格在近段时间又出现了
回探。

4月20日下午，7辆运输车驶进兴
华牧业的运猪通道。“赶猪队”把猪赶进
车内。随后，7辆车分别驶往苏州、淮
北、宿州等地的屠宰企业、食品企业。

这一天，公司出栏910头猪，均重
142公斤，出栏价为10.66元/公斤。

李魁认为，这一变化属于“触底反
弹”，“近期价格应该会一直在每公斤
10.6元上下小幅震荡”。

那么，面对跌宕起伏的猪价，公司会
调整自己的出栏规划吗？

兴华牧业隶属于一家上市公司。“和
小养殖户不一样，大公司都有着自己的
生产规划，不会因为猪价的一时波动而
调整自己的策略。当前要做的，就是合
理安排生产出栏计划。”李魁说。

降成本，猪舍白天关灯了

谈起养猪，定远县范岗乡肖巷村党
总支副书记肖佐说：“这是一个很有意思
的行业。”

肖佐自身的经历就很有意思。今年
37岁的他，以前在外打工，2011年回乡
养猪，现在是定远县昌源畜牧养殖有限
公司负责人。在养猪过程中，原本只有
中专学历的他，考上了安徽科技工程大
学，念的是畜牧兽医专业。而就在去年，
他又成为该校动物营养专业研究生。

年前涨，过了正月十五下跌；“五一”、
端午涨，然后是下跌……养猪多年，肖佐
的大脑中有根“猪价涨跌节假日曲线”。

“今年生猪掉价明显。”肖佐说。而
出于敏感的市场嗅觉，去年年底，一直在
观察全国能繁母猪存栏量的他，基本出
清了猪舍内的仔猪，只剩下15头没有售
出去。

最近，肖佐卖掉了这15头已经长肥

的猪，每头亏了 200 多
元，算是从下跌行情中

“成功出逃”。目前，昌源
畜牧有存栏生猪 3200
头，已没有可供出栏的育
肥猪。

关于猪价下跌的原
因，肖佐和刘朋的观点不
谋而合。在他看来，“养
殖技术和防病技术都越
来越好，母猪生娃的效率
在提高，PSY（每头母猪
每年所能提供的断奶仔
猪头数）不断提升。猪多
了，价格必然下跌。”

公开数据也显示，自
2025年7月以来，全国能
繁母猪存栏量已连续9个
月下降，截至2026年3月
末，存栏量降至3904万
头，产能去化正在推进。

面对猪价下跌，肖佐
采取了各种措施。“一是降
成本。养猪行业，饲料是
大头。我们使用的是自研
饲料，价格要比普通饲料
低不少。二是优化种群结
构，淘汰低产母猪。三是
在管理上下功夫。”

昌源畜牧有 9 栋猪
舍。以前，猪舍白天都开
着灯，每个月光电费都要
一万两三千元。“现在公
司要求工人白天关灯，上
个月公司电费降到了一
万元左右，一下子省了两
三千元。”肖佐告诉记者。

即使“猪周期”
失灵，也要养

在4月 28日农业农
村部召开生猪产业监测
预警专家咨询委员会成
立大会上，专家提醒，广
大养殖场户应落实产能
调控要求，合理安排生产
出栏计划，顺势出栏，切
忌压栏“等行情”或盲目
扩张“赌行情”，避免不必
要的损失。

猪价下跌，养殖企业
会“赌行情”进而加仓吗？

上午 11 时许，合肥
市长丰县造甲镇的合肥
凤群畜牧有限公司办公
区内，公司负责人孟晗正
在查看电脑里的出货单，
脸上写满无奈。

出货单记载了公司
2025年以来的每一笔交易记录。放眼
望去，2025年，凤群公司生猪出栏价格
基本都是在12元/公斤以上，高峰时达
到了17.2元/公斤。“今年春节前的价格
降至12.3元/公斤，还是有点利润的。”孟
晗说。

不过，这段时间凤群公司的生猪出
栏价早已跌破了成本线，最低跌到9元/
公斤。

以4月20日这天为例，凤群公司出
了240头猪，价格为9.8元/公斤。这个
价格，离凤群公司的成本线依然很远。

关上电脑，孟晗带着记者来到猪舍
监控大屏前。“以前这里是一片荒地。经
过多年的拼搏，这里已成为省级畜禽标
准化示范场，每月生猪出栏数6000头左
右。”孟晗说。

养猪行业存在周期性。孟晗解释，
猪价上涨，大家纷纷涌入这个行业；产能
在一段时间后释放，供应量增大导致价
格下跌；小养殖户退出，又引起新一轮上
涨……转换过程中，猪价甚至会出现“大
涨必大跌，大跌必大涨”情况。

但孟晗觉得“现在没有猪周期了”，
或者说“周期特征越来越不明显了”。他
的理由是，生猪养殖业越来越向头部大
企业集中，“养殖企业们坐在一台不断向
前的公交车上。随着大企业不断踩油
门，扩大规模、提高产能，小养殖户一不
留神就会被甩下车，他们在生猪市场上
的影响力越来越小。”也正因此，他判断猪
价“大跌必大涨”的情况可能不会出现。

大公司在“加油”，凤群公司也在不
断扩张。2019年，该公司能繁母猪数为
1500头，现如今已达到2500头。

“哪里有一直赚钱的行业呢！”虽说
猪价下跌令人沮丧，但大学毕业后便跟
随父亲走上养猪之路的孟晗并未生过放
弃的念头：“猪，肯定要养！”他认为，当前
的下跌是阶段性的——毕竟，生猪行业
关系国计民生，市场的需求永远都在。

孟晗说，自己不会“赌行情”，不会增
加能繁母猪存栏量，“将从引进优质种猪
进行品种改良入手，做好转型升级。”
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■ 本报记者 吴永生

“如何养成良好的个人卫生习惯？记住要认真洗
手、勤剪指甲、勤换衣物！”近日，淮北市杜集区高岳街
道刘庄社区党群服务中心，一堂特别的健康课开讲。

讲台上，杜集区第一实验学校教师志愿者张言
秀，正在给孩子们科普预防疾病的知识。

12岁的刘子默听得格外认真。这个五年级男生
的父母都属于新就业群体。以往的周六，他经常一个
人在家做作业，“遇到不会的题，就只能空着等爸妈下
班回来。”

现在不一样了。当天，2026年杜集区新就业群
体子女周末免费托管班在刘庄社区开班。

“我们摸排下来，辖区内新就业群体家庭有100
余户。”刘庄社区党总支书记刘建国对记者说，在这个
片区，外卖员、快递员等新就业群体集聚，他们起早贪
黑送单干活，很难兼顾孩子的课业。

为摸清真实需求，杜集区委社会工作部联合高岳
街道南部片区融委会，对下辖6个城市社区开展走访
调查。多数家长反映，周末孩子在家无法高效地完成
作业，缺乏专业辅导，希望托管班能解决这一急难愁
盼问题，更希望孩子能学到生活技能，进行体能健康
拓展，让孩子有机会走出家门、融入城市。

“之前有孩子说最怕周末，因为一整天都见不到爸
妈，连个说话的人也没有。”淮北市杜集区育优校外托
管服务部负责人吴姗姗告诉记者，调查中发现，新就业
群体的一些孩子存在社交退缩、自信心不足的问题。

鉴于此，吴姗姗和团队设计了一套课程体系：学
业辅导是基础，再加上社会实践、心理健康、体育拓
展。3月份的课程表上，有交通安全课、心理健康课、
手工课、社会实践课……目前，这个托管班每周在群
里发当周课表，家长按需报名。

杜集区委社会工作部部长何东生介绍，托管班依
托刘庄社区阵地资源和第三方爱心团队人力资源开
办，重点服务居住在高岳街道南部片区的新就业群体
子女，并从全区精选有经验的教师志愿者、擅长音体
美的大学生志愿者组成“师资库”，配强托管力量，真
正实现服务多元化，解决家长的后顾之忧。

杜集区新就业群体子女周末免费托管班只是一
个缩影。当天，淮北市委社会工作部统一部署，濉溪
县、相山区、烈山区聚焦新就业群体子女周末“缺陪
伴、缺辅导、缺关爱”问题，分别在濉溪镇、南黎街道、
杨庄街道下辖社区同步首开周末免费托管班，近百名
孩子参与，实现一县三区全覆盖。

“周末免费托管班的开办，不仅让新就业群体感
受到城市温度，也让他们的孩子在集体生活中建立自
信，实现从‘被关照’到‘主动参与’的成长转变。”淮北
市委社会工作部副部长许华松说。

免费托管班
为新就业群体解忧


