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憧憬着、憧憬着，新的一年到来了。 时光，
刻下了江淮大地上每一位奋斗者拼搏的身姿，
也为每一位奋斗者留下幸福的印迹。

在刚刚过去的春节里，不少人盘算着自己
一年的收入，看着“新春账单”，感到收获满满、
幸福满满：通过政银担产品，顺利贷款 700 万
元， 期待企业更上一层楼的武敏是幸福的；虽
然没有抵押物，但是通过金融科技，线上申请
信用贷款，为春耕做好了准备的黄鹤峰是幸福
的；参保政策性农业保险，减少了后顾之忧，甩
开膀子干， 摘了贫困帽的郭淑梅是幸福的；作
为“90 后”年轻人，有积蓄，并且已经开始关注
理财投资的张慧是幸福的。

“新春账本 ”记录着小微企业贷款 “量增
价降 ”。 2020 年 ， 全省人民币各项贷款余额
5.15 万亿元 ，同比增长 16.33% ，高于全国平
均水平 3.51 个百分点 ， 较年初增加 7231 亿
元，同比多增 1929 亿元。信贷总量上升同时，
投放结构明显优化， 金融服务实体经济的直
达性和精准度进一步提高。 全省普惠小微贷
款余额 5999 亿元 ，同比增长 24.25%，增速较
年初提升 5.40 个百分点。 来自金融政策的有
力支持，让越来越多的人感到融融暖意，越来
越多的企业 “机器动起来了 ，生产火起来了 ，
难关渡过了”。

“新春账本 ”记录着农业保险织密 “保障

网”。 2020 年，全省农业保险保费收入 32 亿元，
同比增长 23.59%。 我省是农业大省，需要农业
保险为粮食安全提供“稳压器”“保障网”。 近年
来，全省各级各有关部门各保险经办机构主动
作为，开拓创新、多措并举，努力构建多层次的
农业保险保障体系，形成了“基本险覆盖全部
农户， 大灾险与补充险覆盖规模经营主体，完
全成本险试点启动，特色险‘一县多品’”的良
好发展局面。 新的一年里，期盼农业保险，发挥
更大作用。

“新春账本”还记录着普通百姓的理财新
主张。 自去年以来，公募基金火爆，越来越多的
“90 后”关注投资理财市场。 “新基民一半是‘90

后’”甚至登上了微博热搜榜单，迅速引发了网
络热议，成了热门话题。 从“爱花钱不爱攒钱”
到“爱攒钱也开始爱理财”，过去的一年里，年
轻人的账单无不折射出，他们在成长的路上又
踏出坚实一步。 但也必须提醒，在资本市场里，
永恒不变的只有一句箴言：投资有风险，入市
需谨慎。

从山坳田间到大街小巷，从扶贫车间到城
市工厂 ，一册册 “账本 ”在不断更新 ，这些 “账
本”记录了江淮大地上人们的奋斗姿态，也记
录了幸福美好的新生活。 新的一年，让我们锚
定奋斗目标，砥砺前行，收获更多，留下“幸福
印迹”。

庚子鼠去，辛丑牛来。 奋斗新时代，江淮大地气象新。
刚刚过去的一年里，小微企业贷款“量增价降”，农业保险加速织密“保障网”，农村专业合作社发展有信心，“90 后”

有了更多理财新主张……
牛年开年，本报记者深入江淮大地，探访小微企业负责人、农村专业合作社、脱贫户、金融消费者等群体，看看他们的

账本，听听他们的故事，聊聊他们的新期待，，感受满满的牛气，一同展望美好前景。

“新春账本”上的幸福印迹
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年底一算账， 合作社比前一
年多赚了 20多万元，春耕在即——

“有钱更新机器，
‘田保姆’准备好了”

春节期间，你听到最多的是什么？在蒙城县农
机服务专业合作社负责人黄鹤峰看来， 除了祝福
声、欢笑声，还有机器的轰鸣声。

“现在是农机服务的淡季，但我们没闲着。 ”2
月 18 日，黄鹤峰坐在拖拉机驾驶室内，笑呵呵地
说，“正好家门口要修路，我们有好几台拖拉机，可
以拉施工材料。 农闲的时候也能赚钱，挺好的。 ”

一分打拼一分收获。去年腊月二十九，合作社
里的十来个成员围坐在农家小院， 一边嗑瓜子一
边算起了账。“以前，四川、云南，俺们都去过。去年
受疫情影响，农机服务主要在周边地区，但合作社
收益不错。 ”计算器的声响刚落下，黄鹤峰就竖起
了两只手指，“比上一年，多赚了 20 多万元。 ”

黄鹤峰是农机方面的老把式，上个世纪 ９０ 年
代，初中毕业后的他，就琢磨起农机。 “那时候是江
淮牌拖拉机，农机种类虽然很少，但是相比牲畜，
效率提高了很多。 ”黄鹤峰仍然记得，当时找亲朋
好友凑了 5000 元，在农机服务领域开启了创业之
旅，“农机更新换代很快，要想做得好，设备得及时
更新。你看看我们的大院里，除了收割机、旋耕机、
拖拉机，还有无人机。 ”

发展现代农业，资金助推非常重要，然而合作
社一般规模较小， 可用于贷款抵押的有效资产不
足，贷款并不容易。

黄鹤峰告诉记者：“合作社里能抵押的都抵押
的差不多了。 去年底，我们打算更新一批拖拉机，
换成马力更大的，但是资金是道槛。 当时，我们听
蒙城农商行的客户经理说，新推出了一款产品，抱
着试一试的态度，下载 App、填写申请材料，没想
到这款产品正好解了我们的燃眉之急。 ”

黄鹤峰所说的产品，是 2020 年底省联社推出
的线上专属数字化信贷产品“金农企（商）e 贷”。
其依托安徽农金的“金农云数”平台，融合政务数
据、 第三方数据以及行内金融数据， 建立了多维
度、立体式的业务模型，实现智能化批量服务；同
时，采取“一次核定、自助用信、随用随还、循环使
用”的模式，支持抵押、信用等多种贷款方式。

“20 万元的信用贷款当天就到账了。 真的没
想到这么方便，不用去银行柜台，在手机上操作就
能贷到钱。 而且还更进一步降低了我们的融资成
本，在合作社资金缺乏时，可以随时提款；在资金
充裕时，可以随时还款。 不用没有利息。 ”黄鹤峰
采购的新拖拉机已经摆放在了院子里，“有钱更
新机器，‘田保姆’准备好了。 2 月底，农忙就要开
始了，大马力拖拉机就要派上用场，到时候效率肯
定更高。 ”

“有盼头、有奔头的日子，充满了幸福感。 ”黄
鹤峰望着广袤的田野喃喃自语，“我希望带领着社
员，今年再加把劲，让大伙的腰包更鼓一些。 ”

700万元的政银担贷款，
合肥邦威商贸有限公司——

“账上资金不愁，
往前奔的劲头足”

2 月 19 日、大年初八，早上 8 点刚过，武敏就
一头“扎”进了会议室。

“新年上班第一天，第一时间召集各部门负责
人开会。 公司是腊月二十八放假的，这十来天了，
各大卖场和超市都等着要货呢， 今天大家都打起
精神，忙是肯定的。 ”合肥邦威商贸有限公司是一
家以经营日用品、化妆品、洗涤用品为主的商贸公
司，武敏是负责人，“合家福、红府、家乐福等超市
都跟我们有合作， 公司终端客户遍布合肥市大街
小巷，同时在六安、巢湖、淮南设有经营部。 ”

聊起眼下的忙碌， 武敏的眼角藏不住笑意。
“忙是好事，有钱赚。 去年新冠肺炎疫情爆发，公
司停摆了一个多月，没有任何收入，但仓库租金、
员工工资一点不能少， 等到复工复产的时候，需
要大量资金采购商品的时候， 我拿出账本一看，
流动资金不够了。 ”回忆起去年年初的一幕，武敏
摇了摇头，“当时我们都急得很， 公司 2002 年成
立的，这么急着要钱的时候不多。 想着以前贷款，
手续繁琐，一笔 100 万元的贷款有时候一个多月
都办不下来。 现在不仅需要更多的资金， 还需要
更快的速度。 ”

正当手足无措时， 中国邮储银行合肥分行客
户经理刘丽菲前来走访， 了解公司的融资需求和
实际情况之后，向武敏推荐了政银担产品，“政府、
银行、担保公司风险共担，银行给小微企业放贷的
积极性更高”。 不到 14 个工作日，武敏申请的 700
万元贷款，就落了袋。

有了金融活水滋润，小微企业生机勃勃。
增加仓储、安排配货、增添人手……看着账单

上的钱，武敏立马就开始分配资金使用。 “账上资
金不愁，往前奔的劲头足。”武敏告诉记者，公司的
主要目光一直投在传统商超，疫情之后，互联网商
业发展迅猛， 公司开始积极接触社区团购等互联
网销售渠道，“在资金充足的情况下， 我们一方面
积极开拓新渠道，与多家社区团购建立了新合作；
另一方面， 结合市场需求， 与新品牌建立合作关
系，满足人们消费升级的新需求。 ”

不仅给贷款，还要减负担。 据了解，去年，全
省人民银行用足用好国家金融宏观调控政策，全
省再贷款再贴现 1654.48 亿元 ， 较 2019 年增长
65.23%，为全省疫情防控、复工复产和稳企业保
就业提供了有力支持。 同时深入推进 LPR（贷款
市场报价利率）改革，引导金融机构合理让利，有
效降低实体经济融资成本。 2020 年 12 月，全省新
发放企业贷款加权利率较 2019 年末下降 47 个
基点。

“以前贷款，利率都得 5%以上，最少也得 4%
以上，但是去年的贷款利率下降到 3.85%。 贷款利
率的下降，有效降低了企业的运营成本。 ”武敏笑
着说，负担轻，跑得快，去年的营业额不仅没有受
疫情影响，相比前年还增长了不少。

走出合肥邦威商贸有限公司，门口红色的招
聘启事格外醒目。 “今年，我们还要再招人。 我期
待新的一年里，金融活水能够更多、更好地滋润
我们小微企业。 ”武敏说。

“90 后”张慧毕业参加工
作后，开启了理财之旅——

“不能盲目跟风，
要合理配置资产”

“春节前，公司发了一笔奖金，过年花了一部
分， 还剩下一部分。 我打算 6 成购买银行理财产
品，比较稳健；4 成买基金，追求较高收益。 ”“90
后”张慧在合肥参加工作之后，就开启了自己的理
财之旅，如今已经有 5 年时间了。

去年基金亮眼的业绩收获了众多投资者的青
睐，2021 开年以来， 基金发行延续着去年的火热
势头。 《2020 中国基民图鉴》显示，去年上半年中
国移动互联网新增基民突破 2000 万，新进入基金
市场的群体中，30 岁以下的年轻人占了 52.9%，其
中 24 岁及以下的占比 18.5%。 “去年和今年初，我
身边很多不关注理财的朋友， 都开始问我基金的
话题。 ”2 月 19日，张慧一边说一边打开了手机上
的理财 App,“我现在手上有 6 只基金， 打算这几
天从自选里挑 2 只建仓”。

记者走访发现，对于年轻人来说，基金不仅是
理财产品，也像是一种社交工具。年轻人曾经在茶
余饭后会聊明星八卦， 如今话题则变成了基金。
“今年以来，我身边聊基金的朋友越来越多，虽然
我买基金有好几年了， 但我并不会主动推荐大家
买。我认为理财不能盲目跟风，要合理配置资产。”
张慧坦言，基金这种理财方式风险还是比较大的，
不同的人有不同的风险接受程度，“我去年有只基
金亏得很厉害，直到现在那个板块的基金，我还是
不敢碰”。

“基金并非存款，配置基金的资金最好是 6 个
月以上的闲置资金。这是因为，短期要用的资金有
可能因为市场波动发生浮亏， 如果此时恰好需要
用钱，那么资金损失就在所难免。 ”虽然不会推荐
具体基金，但聊起这个话题，张慧依旧神采飞扬，
基金配置的第一步是利用中长期闲置资金开展配
置；第二步是根据自身风险承受能力选择基金；第
三步是选择适宜的买入方式， 包括单笔买入与定
投买入两种。其中，对于净值波动低的偏债基金适
合单笔购买，对于净值波动高的混合基金、股票基
金来说，单笔购买或定投购买都是可行的。

在张慧的身边， 和她一样关注理财的年轻人
不少。“我读大学的时候，很多同学就将生活费、奖
学金放在了支付宝里， 那时候余额保的收益最高
的时候能到 6%左右， 比传统的银行理财产品高
出了不少，我也是在那个时候开始关注理财的。 ”
张慧说， 如今越来越多的人开始有资产配置的概
念，特别是当前伴随互联网成长起来的年轻人，可
能会比上一代更具有理财意识。

理财受到关注，除了观念的更新，还有收入的
增长、存款的增多。 截至去年底，我省人民币各项
存款余额 59898 亿元，同比增长 10.15%，较年初
增加 5520 亿元，同比多增 1831 亿元。

“今年春节，我就用去年理财的收益，给爸妈
买了一个颈椎按摩仪，给自己买了瓶香水。 ”张慧
笑着说，“年轻人爱理财，是好事。 不过，理财一定
要理性，做好资产配置，不能把鸡蛋放在一个篮子
里，更不能盲目追求高收益，收益和风险肯定是正
相关的。 ”

发展账增收账

脱贫户郭淑梅被水淹了农作物，
保险公司赔付 3000多元———

“有了保险，
致富奔小康更安心”

“去年 7 月份， 我家的 5 亩玉米、5 亩花生、8
亩水稻都被水淹了， 幸亏我给玉米和花生买了农
业保险。 保险公司赔付了我 3000 多元，不然我损
失就大了。”明光市管店镇新管村的脱贫户郭淑梅
高兴地说。

2016 年， 郭淑梅被识别为建档立卡贫困户。
在扶贫小额贷款的扶持下，近年来，郭淑梅先后
养过猪、鸡、鹅，种植过甜叶菊、西兰花、蘑菇等农
作物。 因为缺乏种养技术，或遭遇自然灾害，她没
少遭受损失，有时赔的血本无归。 去年入梅以来，
一场持续 60 多天的梅雨， 使当地不少农户的农
作物遭受损失，郭淑梅家田里的农作物也全部被
水淹死了。好在之前，郭淑梅入了农业保险。灾情
发生后，郭淑梅第一时间给镇、村帮扶干部和保
险公司打电话，镇村干部会同保险公司人员第一
时间赶赴现场，经过查勘、定损等程序后，很快为
他办理了理赔手续， 一个月后，3080 元赔付款已
理赔到户。

“如今有了农业保险，遭受灾害后，我至少可
以挽回种养的人工和化肥等部分经济损失， 脱贫
之后致富奔小康更安心了。 ”郭淑梅自信地说。

在管店镇凤山村， 养殖户张贤兵告诉记者：
“去年我共为 29 头能繁母猪购买政策性养殖保
险，死亡 2 头，共获赔 3000 元，减少了家庭损失。 ”
“这是政府给老百姓实实在在的好政策。政策性养
殖保险，降低了农民养殖风险，加快了农民致富增
收步伐。 ”管店镇兽医站王刚说。

“如何能够保障脱贫户的农作物不受损失或
者少受损失，保障他们持续增收，防止返贫致贫，
提振他们种养业信心和内生动力， 我们在精准扶
贫的过程中，积极向贫困户宣传政策性农业保险，
引导他们积极购买。”管店镇扶贫工作站负责人告
诉记者。 2020 年，该镇积极完成政策性农业保险
投保工作，投保的政策性农业保险险种共计 4 个，
分别为玉米、水稻、花生和能繁母猪。全年有 44 户
贫困户参保 ， 受灾玉米面积 72 亩 ， 赔付金额
10152 元；水稻受损 296 亩，赔付金额 5276 元，花
生受损 105 亩，赔付金额 16800 元。

近年来明光市积极推广政策性农业保险，用
农业保险理赔保障贫困户收入，为“三农”保驾护
航。充分发挥农业保险的经济补偿功能，最大限度
保护贫困户利益，激发贫困户发展生产的积极性，
帮助贫困户消除灾害，尽快恢复生产和生活，防止
因灾返贫，助力脱贫攻坚。

脱贫账


